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ИННОВАЦИОННЫЙИННОВАЦИОННЫЙ КОНСОРЦИУМКОНСОРЦИУМ
Для совместного развития проектов носителей процесса, 
организаторов проекта и инвесторов

Инновационный консорциум – Innovation 
Centre

Изменение парадигм в проектной экономике

Paradigmic shift in Project Economy 
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Старая парадигма

Парадигма =  преобладающий умственный образец
в определённое время

Парадигма

ПРОЕКТНОЙ ЭКОНОМИКИ до сих пор:

„После окончания планирования
мы должны искать вкладчика капитала“
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Парадигма новая

Изменение парадигм = (часто радикальное) изменение
угла зрения на модельное представление

Изменение парадигм

в проектной инвестиции:
„Уже в планировании техника и вкладчики

капитала должны сотрудничать.“

Известные изменения парадигм: 

гeoцентрическая система мира (Птоломей)  ���� гeлиoцентрическая
система мира (Коперник)

классическая механика (Ньютон)   ���� квантовая механика (Бор / 
Хейзенберг)
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Постановка целей изменения парадигм

Цели инновационного консорциума

� Эффективное использование
всех ключевых фундамен-
тальных знаний всех
партнёров на этапах
проектов и инвестиций

� повышенная прозрачность, 
унифицированные
инструменты планирования
и управления

� лучшая оценка аспектного
риска

� фокус создаётся
самофинансируемыми
идеями и стратегиями, а не
источниками капитала

� Разработка эффективных
контролирующих процессов
в стадии становления
проектов

� Постоянное внимание к
прибыльности, ценности, 
твёрдой рыночной устойчивости
возможностям

� Акцент на сетях, новых
способах мышления, новых
знаниях, новых рынках

Создание нового финансирования и реализация решений для идей и проектов в рамках
стратегического партнёрства в технологиях и финансах между инвесторами и клиентами. 

� Реальный функционирующий
доступ к рынку капитала
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Постановка задачи с изменениями парадигм

Задачи и стратегичесткие цели, стоящие в фокусе:

Клиентский менеджмент
• сбор и анализ требований пользователей и
промышленных потребителей

• постоянное обслуживание рынка
• исследование глобализации и тенденции
• оценка и стратегическое планирование

Клиентский менеджмент
• сбор и анализ требований пользователей и
промышленных потребителей

• постоянное обслуживание рынка
• исследование глобализации и тенденции
• оценка и стратегическое планирование

Техническое профилирование
• поощрение и поддержка инновационной
деятельности

• Retrieval state of the art
• систематическая разработка проектов
• генерация перспективных проектов, а также
перестройка промышленности

Техническое профилирование
• поощрение и поддержка инновационной
деятельности

• Retrieval state of the art
• систематическая разработка проектов
• генерация перспективных проектов, а также
перестройка промышленности

Финансовый менеджмент
• профилирование значительной части
кредитной системы

• прозрачность финансового контроля и
отчётности

• мониторинг риска в сотрудничестве с
техникой

• комплексные, сетевые, стратегические
финансовые решения

Финансовый менеджмент
• профилирование значительной части
кредитной системы

• прозрачность финансового контроля и
отчётности

• мониторинг риска в сотрудничестве с
техникой

• комплексные, сетевые, стратегические
финансовые решения

Бизнесный менеджмент
• обеспечение устойчивости на основе
стратегических путей: эффективности, 
последовательности, достаточности

• многомерная трансформация бизнеса
• изменение парадигм
• компенсация в поколении и изменение этики

Бизнесный менеджмент
• обеспечение устойчивости на основе
стратегических путей: эффективности, 
последовательности, достаточности

• многомерная трансформация бизнеса
• изменение парадигм
• компенсация в поколении и изменение этики

информация и диалог
• политическое и бизнесное управление
• сетевое управление и культивирование
платформ диалога

• повышение известности в отношениях с
инвесторами

• создание сети клиентов, технологии и
инвесторов

• государственно-частное/общественно-частное
партнёрство

информация и диалог
• политическое и бизнесное управление
• сетевое управление и культивирование
платформ диалога

• повышение известности в отношениях с
инвесторами

• создание сети клиентов, технологии и
инвесторов

• государственно-частное/общественно-частное
партнёрство
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финансирование

Менеджмент – инновационный консорциум

п р о е к т

ответственный за проект

группа Simple Six

Разработки и проекты

финансирование, разработка процесса

финансирование проекта

разработка проекта

общая инвенстиция

IT-технологии

техника безопасности

телекоммуникация

хозяйственное снабжение

здравохранение

безопасность вложения капитала

авиация и космонавтика

автоматизация

машиностроение

химия

энергетика

логистика

интеграция носителей процесса, организаторов проектов и инвесторов группой Simple Six

техника

Сферы

инновационный
консорциум

банки
сберкассы
венчурный капитал
частные инвесторы
инвесторы
скидки, госпособия, 
поддержки
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активная сеть технического
и инвестиционного планирования и реализации

фонд тех. 
поддержки

инвестиционный
фонд

планирование

управление
проектом
контроль

планирование

инвест. 
управление
контроль

трансакционное
сотрудничество – от идеи
до реализации

катализатор интегратор

компания, инженеры, 
учёные, генподрядчики, …

Сберкассы, банки, 
венчурный капитал, 
инвесторы, …

инновационный консорциум
оценка – координация - решение

фонд проектной
документации
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Доверие является основой для долгосрочных
взаимоотношений и открытия дверей.

ключевые фундаментальные компетенции
промышленного консорциума

инновационный консорциум – Innovation Centre
Новое мышление, новое знание, новые кооперации, новое доверие, новые идеи, новые решения
Комплексные структуры при решении будущих потребностей
Интенсивное сотрудничество между технологиями, финансами, планировщиками, инвесторами и
заказчиками

инновационный консорциум

Мы были правы,
но права не получили.
Теперь нужно оказываться правым,
чтобы получить право.

Trust is the basis for long-term relationship
and door opener as well.

Innovation Centre

We were right all along,
but never granted Right.
It´s now imperativ to stay right,
to be granted Right.
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Oрганизация группы Simple Six

консалтинг

организация/
управление

финансы

кадровые ресурсы

безопасность

решения

стремительный рост развитие бизнеса
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Koнтекст

(Выгодные) сделки требуют большого количества силы
воображения, чем многие люди себе это могут
представить или имеют в действительности.

(Выгодные) сделки требуют большого количества силы
воображения, чем многие люди себе это могут
представить или имеют в действительности.

(Big) Business requires more fantasy,
than many people can imagine
or have in reality.

(Big) Business requires more fantasy,
than many people can imagine
or have in reality.

CONSEDindustry
2010

CONSEDindustry
2010
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ответственности

�ответственный за содержание:

CONSEDindustry
Vorparkstraße 2
D-03042 Cottbus

Ansprechpartner:
Joachim Gaßmann
Fon:   +49(0)355 2889400
Fax: +49(0)355 2889899
Mobil: +49(0)160 4742720

�ответственный за преобразование в системе:

Simple Six UG
Martin-Kremmer-Straße 12
D-45327 Essen

Ansprechpartner:
Henry Lücke
Fon:   +49( 0)421 6884020
Fax:    +49(0)421 6884022
Mobil: +49(0)172 5133222 
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Большое спасибо

за Ваше внимание.

Наш инновационный консорциум – ответ на новые
требования проектной экономики и глобализации.


